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FIRST PASS BMC

START INTRODUCTIE SESSIES STAP 1. WIE + WANNEER STAP 2. WAT

Business Model
Wat is business model?

Klantsegment
Wat is klantsegment?

Value Proposition
Wat is een Value Proposition?

KS

Het business model canvas en value proposition design 
canvas zijn van Alexander Osterwalder en Strategyzer BMC Iteraties

Klantsegment Value Proposition

Solution
- product
- service
- experience

VPKS

TEST GOOBTEST GOOB

Persona

2 Value prop
6 Activiteiten
7 Middelen
8 Partners
9 Kosten

Backstage BMCFrontstage BMC

STAP 3. HOE & KAN HET UIT STAP 4. WAARMEE

Profile

2 Value prop
1 Segmenten
3 Kanalen
4 Relaties
5 Verdienmodel

Business Model Canvas &
Value Proposition Design 
Canvas
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Proposition

Pain

Gain Gain 
Creator
Pain 
Reliever

JTBD
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